ir kennen ,,sie“ aus den tiblichen
TV-Formaten: Den Hamburger
Cowboy, der in Texas seine neue

Heimat sucht, oder die formenhafte Kat-
zendame, die in Santa Ponca auf Mallorca
zusammen mit einem Leipziger Gastrono-
men ein Café eroffnete. Es sind aber nicht
nur diese oder die mehr als 185.000 deut-
schen Rentner, die Florida, Mallorca etc.
sunsicher” machen, nein, laut Statistischem
Bundesamt haben im Jahr 2009 offiziell
154.988 Biirger Deutschland den Riicken
gekehrt, und eine Umfrage des Instituts fiir
Demoskopie Allensbach belegte bereits im
Herbst 2007, dass jeder Fiinfte gerne
Deutschland verlassen wiirde. Dazu kom-
men regelmiflig ca. 250.000 Studenten an
fremden Universititen und drei Millionen
Expatriates, die im Ausland berufstitig sind.

Bernd S.ist einer davon, der sein Gliick
in Spanien suchte. Seine Firma bot ihm
eine lukrative zeitlich unbefristete Stelle als
Prokurist in Barcelona an und er sagte ,,Ja“.
Einer der vielen Punkte auf seiner , To-do*
Liste war der Weg zum Makler, um sich
tiber seinen notwendigen Versicherungs-
schutz im Ausland zu unterhalten. Doch
schon beim Thema Krankenversicherung
kam der Makler ins Stocken, es gibe ja ein
Sozialversicherungsabkommen zwischen
Spanien und der Bundesrepublik Deutsch-
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Einfach auswandern. Klingt leicht, ist es aber nicht. Die Probleme

lassen dann im fremden Land nicht lange auf sich warten! Daher

sollte sich auch jeder Auswanderer friihzeitig mit seiner sozialen

Absicherung befassen.

land, demnach briuchte sich Bernd S. keine
Sorge um seine Versorgung in Spanien zu
machen. Nur hatte der Makler leider ver-
gessen, Bernd S. zu sagen, dass in Bezug auf
das Gesundheitssystem die Liicke zum Ver-
sorgungsniveau zwischen einigen Lindern
und Deutschland immens auseinander-
klafft. ,In Lindern mit nationalem Gesund-
heitsdienst wie Groflbritannien, Spanien
und Portugal sind die Leistungen fiir
anspruchsvolle Bundesbiirger etwa ver-
gleichsweise bescheiden. Dort ist man oft
auf Privatirzte und -kliniken angewiesen,
die entsprechend teuer sind, so Dennis
Perlmann, Vertriebsdirektor Makler & Mul-
tiplikatoren bei der BDAE GRUPPE, die
speziell auf Auslandsversicherungen spezia-
lisiert ist, und erklirt weiter: ,Zudem ist die
freie Arztwahl vielerorts nicht selbstver-
standlich. Eine private Auslandskranken-
police kann eventuelle Liicken schlieflen
oder den gewohnten Schutz ersetzen.

Dennis Perlmann
Vertriebsdirektor Makler & Multiplikatoren BDAE GRUPPE
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Bernd S. sollte bei der Produktwahl eben-
so darauf achten, dass auch so genannte
Assistance-Leistungen eingeschlossen sind.
Diese Hilfs- und Notfalldienste sind insbe-
sondere im Ausland wichtig, denn ein Assis-
teur organisiert im medizinischen Ernstfall
unter anderem den Transport in ein geeig-
netes Krankenhaus, hilft beim Vereinbaren
von Behandlungsterminen oder stellt Dol-
metscher zur Verfiigung. Und auch in den Be-
reichen Berufsunfihigkeits-, Rechtsschutz-,
Unfall- und Lebensversicherungen sollte der
Makler bei Bernd S. tiberpriifen, ob es even-
tuelle Ausschliisse fiir Spanien gibt, wie lange
die Policen in Spanien giiltig sind (Rechts-
schutzversicherungen sind beispielsweise fiir
gewohnlich auf sechs Wochen begrenzt, so
dass zumeist eine alternative Absicherung
notwendig ist) oder ob eine Klausel enthal-
ten ist, dass z. B. die Berufsunfihigkeit oder
der Todesfall nur von deutschen Arzten
bestitigt werden darf.

In Anbetracht dieser vielen Feinheiten
und Unterschiede macht es wohl durch-
aus Sinn, sich mit dem Thema auseinan-
derzusetzen, denn spitestens im Ernstfall
wird sich Bernd S. sehr gut erinnern kon-
nen, welcher Makler ihn vor seinem Spa-
nienabenteuer beraten hat. 11

Marc Oehine
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